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	Рекламная компания или как правильно сделать и оптимизировать успешную рекламу

Минимальные показатели (удовлетворительный результат) по одному 
рекламному ресурсу, например, по Google Adwords или по Яндекс.Директ

Количество Показов в день - минимум 5 000 - 7 000
Количество Kликов в день - минимум 50
Количество Анкет в день - минимум 10 - 20
Количество Free-Студентов в день - минимум 1 - 3

1) Проблема "Мало Показов (меньше 5 000 - 7 000 в день)" 

Возможные причины: 

· Вы не открывали свой собственный домен и не делали на него "умную переадресацию". Дело в том, что если адрес вашего сайта выглядит, например, так www.richwithme/ivanov или так www.ivanov.incomesystemonline.com то Вы тем самым рекламируете свой сайт "вместе" с другими покупателями Richwithme и IncomeSystem - и Google или Яндекс воспринимает всех, как одно целое. Поэтому если хотя бы один обладатель сайта не будет отслеживать свою рекламную компанию, то Google с Яндексом будут повышать ему Цены за 1-ю страницу, а вместе с ним и Вам тоже!!! То есть у вас Цены за клик остаются разумные (то есть не большие), а гуглы и яндексы требуют от вас больших цен и если этого не получают, то... уменьшают вам количество показов;

· Вы Уже давно открыли свой домен, Но когда-то перестали за ним следить, а сейчас опять пытаетесь оживить свою рекламу С тем же старым доменом!!! Поймите, что если у вас когда-то работала реклама, но вы не отслеживали ее эффективность, Вы так сказать Уже "испортили репутацию" своего домена! Google и Яндекс его так сказать "запомнили" и не дадут вам его раскручивать по дешевым (разумным) ценам. То есть вы ставите дешевые цены, а гуглы и яндексы наказывают вас за это уменьшением показов;

· У вас очень маленький дневной бюджет. 50 руб. в день на Google - это мало. Начните со 100-150. Самым опытным из вас я предлагаю в Google разделять рекламу на "Поиск" и отдельно на "Контент". Тем, кто не знает, что это такое - не страшно, пока не заморачивайтесь над этим. Не делайте дневной бюджет 300 руб., когда у вас на счету всего 400 руб. и не бывает больших сумм. Google начинает экономить вам деньги и ... снижает количество показов.

· Вы рекламируетесь в Контенте Google и выбрали непопулярные Сети. Выберите прежде популярные - 10000-100000 показов в месяц и более

· Вы выбрали непопулярные ключевые слова (менее 1000 показов в месяц). Не включайте слова с количеством показов менее 1000 в месяц, кроме экстренных случаев в качестве дополнительных к популярным, например, ключевое слово "Том Шрайтер" для рекламной компании по сетевому маркетингу.

Что сделать в первую очередь? 

Главное - откройте свой домен, например, www.sergeichuksin.com и сделайте "умную" переадресацию. Если у вас старый домен, который вы не отслеживали и "испортили", то откройте новый домен и рекламируйте его, но уже тщательно анализируйте рекламу! Есть еще один хороший бесплатный способ решить эту проблему. Допустим вы "испортили" домен www.ivanov.ru - не беда! Откройте на нем Поддомен “biz” (это бесплатно!), например, так www.blog.sergeichuksin.com - для гуглов и яндексов - это новый сайт и низкие цены, для вас - много показов при недорогой рекламе! Видеоуроки, как открыть поддомен см. в программе Go Diamond!

2) Проблема "Мало кликов (меньше 50 в день)" 

Возможные причины: 

· ваши объявления не цепляют внимания кандидатов. Перестаньте писать в заголовках знакомые и уже всем известные слова. Наберите в Поисковике свое ключевое слово, посмотрите на объявления других партнеров и обратите внимание, где у вас задержался взгляд - это и есть Цепляющий заголовок. Не копируйте это объявление. Постарайтесь понять, Чем вас зацепило объявление, Короткое оно или Длинное, Какие в заголовке Знаки препинания, например,  ==> Есть ли в заголовке Интрига, Какая интрига? Научитесь грамотно составлять Объявления. Вы новичек? Изучите Income System. Без этого не получится Стать Мастером в Интернет-маркетинге! Узнавайте про навыки Продаж в Интернете. Считаете себя Уже Не новичком? Что вы Уже прочитали про Точный маркетинг? Про Продающие тексты и Страницы? 

· у вас есть ключевые слова с низким CTR (менее 0,5) или ключевые слова, которые показали уже более 50 раз, но по ним вообще нет кликов. Это либо нецелевые ключевые слова, либо просто не совсем эффективные. Просто приостановите их. Не удаляйте их совсем, чтобы потом не добавить их снова. То есть Ваши объявления показываются в пустую - по не эффективным словам. Например, у вас может оказаться красивое слово "инвестиции", но в объявлении идет речь о бизнесе в интернете??? Вряд ли оно будет популярным.

· у вас есть Сети с низким CTR (менее 0,5) или Сети, на которых ваши объявления показали уже более 50 раз, но по ним вообще нет кликов. Это не целевые сети, либо просто не совсем эффективные. Просто приостановите их. Не удаляйте их совсем, чтобы потом не добавить их снова. То есть Ваши объявления показываются впустую - на неэффективных сайтах (Сетях). Например, на сайте www.narod.ru обычно очень много показов, но мало кликов, потому что там нецелевая аудитория, которая если и кликает ваши объявления, то в основном из любопытства.

Что сделать в первую очередь? 

Попытайтесь добиться оптимального сочетания (совпадения) "Ключевое слово - Объявление - Ваша Cтраница". То есть и там, и там должна быть одна тема, например, ключевое слово "бизнес в интернете", объявление "Почему Кто-то, Но Не Вы Имеет Бизнес в Интернете и Доход …" и Заголовок и Содержание Вашей Презентационной страницы "Как, Создав Бизнес в Интернете, Перестать ... " 

3) Проблема "Мало анкет (меньше 10-20 в день)" 

Возможные причины: 

· Самая вероятная причина - У вас плохо работающая Презентационная Страница. Подберите другой шаблон, либо Настройте страницу самостоятельно. Для этого пройдите обучение у ближайшего к вам партнера в квалификации GOLD, который проходил Тренинг по Точному маркетингу.

· У вас минимум 5-7 тысяч показов в день, минимум 50 кликов, но мало анкет - может быть у вас очень броское объявление, в котором, однако, нет ни намека на Бизнес или на Серьезность предложения. Например, "Как Быстро Разбогатеть? Узнай Секреты Богатых из Этого Бесплатного Курса". Смотрите, как много Халявы - Быстро разбогатеть, Бесплатный курс. Да, объявления кликнут, но нужны ли вам Эти халявщики? Сомневаюсь...

· У вас нарушена связка "Ключевое слово-Объявление-Презентационная Страница". Например, ваше слово "стать счастливым", объявление тоже про счастье и всеобщую любовь к друг другу и к Президенту России, а в презентационной странице, вдруг, идет речь о Бизнесе в Интернете и Бизнес-курсе.

· Ваши объявления кликают любопытные Партнеры ISIF. Ай-яй-яй! А вы сами так делаете? Что ж, с этим НИЧЕГО невозможно поделать. Каждый день тысячи партнеров думают - "Ну ладно, разок кликну - от него не убудет". Бац-бац! Нет, точнее Клик-клик! и... Письмо на ящик "Истекает сумма предоплаты"... Короче, Уберите из показов Сайты, где "тусуются" партнеры, например, gmail.com (почта гугла - вы меня там видели хоть раз?) и др.

Что сделать в первую очередь? 

Изучите Income System 

4) Проблема "Мало Free-студентов (меньше 1-3 в день)" 

Возможные причины: 

· Самое важное, Друзья! Если у вас мало Free-студентов и при этом также мало анкет и кликов – скорее всего, ваша проблема Не малое количество Free-студентов, а все дело в Кликах и Анкетах, поэтому Вернитесь к прошлым пунктам памятки и пока не доведете ваш CTR по всем ключевым словам, объявлениям и сетям не меньше 0,5, а количество анкет до 10-20 не думайте, что проблема только в количестве регистраций; 

· Итак, Ваш CTR по словам, сетям, объявлениям больше 0,5. Каждый день Вы получаете минимум 10-20 анкет. Но количество Free-студентов не 1-3 в день, а скорее 1-3 в неделю. Значит, вам необходимо запомнить одно слово, которое я выучил наизусть в Риме. Это слово «Тестируйте!» Например, попробуйте убрать из рассылки 1-е письмо (то, что про Income System) – возможно оно отвлекает внимание кандидатов;

· Вы итак, уже убрали 1-ю страницу? Что ж – верните ее обратно! Как можно было ее убирать?! :))) Короче, Тестируйте! Убирайте, возвращайте. В нашей команде есть партнеры, которые успешно спонсируют и с ней, и без нее;

· Еще раз проверьте Целевую аудиторию с самого начала – ключевое слово (или сеть), объявление, страница. Все должно быть об одном и том же;

· Пока, решаете проблему начните посылать своим кандидатам, которые еще не стали Free-студентами Письма, с каким-нибудь предложением. Нет, не руки и сердца, конечно, но зато с предложением подписаться на Income System (если вы не делали это раньше), или с предложением зайти на ваш блог (если он у вас есть), или просто с какой-нибудь полезной рекомендацией, чтобы кандидату захотелось с вами подружиться и познакомиться – это называется создавать свою базу подписчиков и вести с ними переписку.

Если многое для вас здесь непонятно, значит вы еще не изучили Income System и Go Gold! Или еще хуже – вы думаете, что вы их изучили. Советую вернуться к этим программам. Ваш спонсор вам поможет усилить ваши слабые места, но только если вы сами будете стараться изо всех сил.

Это основные моменты, на которые надо обратить внимание, чтобы спонсировать каждый месяц несколько партнеров. Действуйте!

Искренне Ваш,
Ваш наставник,
интернет предприниматель
Sergei Chuksin




  

 

 

 

